® JAUNO KOMERSANTU SKOLA

Labaka iespéja tiem,
kas doma par sava biznesa uzsaksanu!

Misu sabiedribas un valsts attistiba ir atkariga no ta, cik liela méra palidzésim un lausim mdsu
jaunatnei pilnvertigi un radosi augt un attistities jau Sodien. Ne velti ir radies teiciens - "jaunie$i
nav tikai misu nakotne — vini ir masu tagadne!” Lai rosinatu jaunieSus aktivi darboties jau Sobrid,
ka ari paplasinatu savu redzéjumu par nakotni, mudinatu savu ideju realizacijai, Latvijas
Uznéméjdarbibas Attistibas centrs, sadarbiba ar "Jauno komersantu skolu", aicina jaunieSus
vecuma no 18 - 28 gadiem piedalities Tpasa biznesa apmacibu sesija "Ka izveidot veiksmigu
biznesu un gdt panakumus!”

Apmacibu mérkis ir vairot jaunodos motivaciju savas uznéméjdarbibas uzsakdanai, ka ari sniegt
zinaSanas par visu, kas saistas ar biznesu, ta attistiSanu un pelnas gi$anu. Apmacibu laika
jaunieSi kopa ar uznémeéjiem un radoso biznesa treneri Egitu Sprogi likts pamatus jaunai
uznémeéjdarbibas iniciativai.

Vairums jaunieSu péc vidusskolas absolvé$anas nonak batiskas izvéles priek8a - turpinat macibas
kada no Latvijas vai arzemju augstskolam, doties darba gaitas, vai realizét un censties piepildtt
kadu savu ideju vai sapni... Dazkart savu ideju realizacijai pietrikst batiskaka - parliecibas par
saviem spékiem, ideju "no malas", motivacijas, sapratnes par to, ko un ka darit, vélmes atrast
atbilstoSako sev un doties mérka virziena, tapéc Sada veida apmacibas ir ka lielisks stimuls
nepadoties un radit sevi vémi realizét lielas lietas!

Biznesa apmacibu sesija ilgs divus méneSus — no jalija lidz augustam, un ta piedavas
apmeklét astonas radosas lekcijas, veidot praktiskos uzdevumus, testus, sanemt no
biznesa profesionaliem individualas konsultacijas klatiené un "online" (interneta tieSsaiste),
veidot diskusijas un rosinat viedok|u / ideju apmainu apmacibu dalibnieku starpa.
Apmacibas notiks Rigas centra, katru pirmdienu, attiecigajos datumos — 7. jalija, 14. jalija, 21.
jalija, 28. julija, 4. augusta, 11. augusta, 18. augusta un nosleguma apmaciba - 25. augusta.
Apmacibas ir virzitas ne tikai uz ideju apmainu ar citiem jaunieSiem un aktivu darbu grupas, bet ar1
individualu un uz katru dalibnieku vérstu zinaSanu sniegSanu.

Iss ieskats biznesa apmacibu tematika:

* Bizness ka nodarboSanas un pelnas avots (viss par biznesa pirmsakumiem, attistibu,
biznesa aspektiem un atskirtbam Latvija un pasaul€, biznesa uzsakSanas pamatzinasanas
u.c.);

* Biznesa stratégijas izveide ("ar ko sakt?" - pareiza biznesa virziena izvéle, savu stipro
pusSu novértéSana un pielietoSana biznesa attistibai, personigo rakstura iezimju specifika
biznesa veidoSana, biznesa planoSana un virziSana pa soliem u.c.);

* Biznesa veidoSanas juridiskie aspekti (viss par biznesa plana un dokumentacijas
veidosanu, juridiska puse biznesa uzsaksanai un vadibai u.c.);

* Personala izvéle un motivacija (ka izvéléties uznémuma darbiniekus, ka veidot komandu,
ka motivét sevi un darbiniekus augstaku rezultatu sasniegSanai u.c.);

* Pardosanas sistémas izveide uznémuma (ka iepazistinat auditoriju ar savu produktu /
pakalpojumu, k& pareizi pozicionét uznémumu un piedavato produktu / pakalpojumu, ka



veiksmigi veicinat pardosanu, viss par pardoSanas butiskakajiem aspektiem u.c.);

* Eksporta apvarSnu izzinasana ("Vai mans produkts / pakalpojums ir eksportsp&jigs?",
viss par eksporta uzsakSanu — sadarbibas partneru mekléSanu, arzemju tirgus izpéti u.c.);

* Konkurences apzinasanas, attiecibas ar konkurentiem (tirgus izpéte, konkurentu
apzina8ana, konkurentu stipro un vajo puSu izmantoSana sava biznesa attistiba,
konkurence muasdienu tirgus apstaklos);

* Ka likt marketingam stradat sava uznémuma laba (efektiva marketinga plana izveide,
produktu / pakalpojumu atpazistamibas veicinasana, marketinga veidi - panémieni,
jaunumi marketinga, pareizo marketinga kanalu izvéle, pielago$ana konkrétajam produktam
/ pakalpojumam);

* Reklamas spéks biznesa attistiba (viss par zimola pozicionéSanu, reklamas veidiem,
efektivitati, reklamas tirgu, Latvijas un pasaules praksi un spilgtakajiem efektivas reklamas
piemériem).

Biznesa apmacibu sesiju vadis trenere Egita Sproge, kas ir lektore ar ir vairak neka 20 gadu
pieredzi tieSaja pardo$ana un pardoSanas vadiba, pardoSanas procesu izveidé, pardosanas
komandas izveidé, pardoSanas komandas vadidana, uznémuma izveidé, uznémuma vadiSana.
Egita sava pardoSanas karjera ir veikusi vairak ka 14 000 veiksmigas vizites gan mazo,gan
vidéjo,gan lielo klientu B2B segmenta, stradajusi gan ar Latvijas, gan starptautiskiem klientiem.
Egita konsulté, sagatavo un vada macibu programmas uznémumos, palidz pardo$anas
organizaciju izveidoSana un biznesa attistiba.

"Ikviens bizness sakas ar ideju un pats galvenais Sis idejas realizacija ir
cilvéks, jo tikai no vina bas atkarigs, vai tas realizésies dzivé. Musdienas
Wipasi apsveicama ir jaunieSu vélme sevi pieradit, darboties un tiekties uz

ko augstéaku, tacu ar vélmi vien nepietiek... tapéc ir jarada labvéliga un
Qatvérta vide jaunieSu personibas attistibai un pilnveidei, lai veicinatu
jaunieSu  kldSanu par nozimigu sabiedribas dalu. Izciliba un
profesionalitate rodas tad, ja tiek veicindta katra cilvEéka iekSéja
potenciala jeb talanta izkop$ana. Més dzivojam zinaSanu un jaunrades
laikmeta, kur katra cilvéka spéjam ir liels pienesums un tieSi $o
apmacibu laikd més centisimies jaunie$u idejas un vélmes parvérst
realitaté," norada Egita Sproge.

Pateicoties programmas "Biznesa Uzraviens" Iidzfinanséjumam, biznesa apmacibu sesijas
izmaksas sastada vien 299 EUR vienam dalibniekam (standarta cena - EUR 899).

Biznesa apmacibu sesiju atbalsta arT Latvijas Izgudrojumu un inovaciju centrs “Latvia Invent”,
Latvijas Eksportpadome, informativo atbalstu nodroSina biznesa portals "Bizness.lv,"
"Ekonomika.lv," u.c.

Vietu skaits apmacibu sesija ir ierobezots, tapéc visi, kas vélas pieteikties biznesa apmacibam,
aicinati savlaicigi sazinaties pa talruni 20587382, vai rakstit uz e-pastu: info@jks.lv . Pieteik§anas
termins 15. maijs.
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